
Wir, die Jenner Personalberatung, unterstützen unsere Mandanten bei der 
Suche und Auswahl von qualifizierten Führungskräften und Spezialisten 
sowie bei der Entwicklung und Umsetzung von Outplacement Strategien. 
Professional’s beraten wir individuell bei ihrer strategischen Karriereplanung. 

                        

 

 

 

 

 

  
 

 
Im Kundenauftrag suchen wir einen 

Außendienstmitarbeiter (m/w)  

Süddeutschland, Österreich, Schweiz (Homeoffice)  

„nahtlose Rohre“ 
Unser Auftraggeber ist Teil eines weltweit führenden Stahlkonzerns. Mit einem sehr breitgefächerten 
Produktportfolio im Bereich nahtloser und geschweißter Stahlrohre deckt das Unternehmen ein weites 
Spektrum der Bedürfnisse seiner Kunden ab. Seine Produkte finden dabei ihren Einsatz in einer Vielzahl 
von industriellen Anwendungen u.a. in der Energie-, Maschinenbau- und Automobilindustrie. Der 
Arbeitsort befindet sich in Duisburg (Home-Office im Vertriebsgebiet möglich). 

 

Ihre Aufgaben: 

• Proaktive Bestandskundenbetreuung innerhalb der Verkaufsregion 
• Steigerung der Wachstumsziele durch nachhaltige Neukundenakquisitionen 
• Bearbeitung von Kundenanfragen und –aufträgen sowie Verhandlungsführung und Abschluss von 

Rahmenverträgen 
• Verantwortung für die Einhaltung von Umsatz- und Ergebniskennzahlen 
• Umsetzung der internen Markt- und Wettbewerbsstrategien sowie Optimierung der 

Verkaufsaktivitäten innerhalb der regionalen Zielmärkte 
• Schnittstellenfunktion zwischen den eigenen europäischen Produktionseinheiten und dem Kunden 
• Regelmäßiges Reporting an das Management  

 

Ihr Profil: 

• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb innerhalb der Stahlindustrie, idealerweise im Verkauf 
nahtloser Rohre 

• Umfassende Kenntnisse des Stahlmarktes und des Händlergeschäfts  
• Produktkenntnisse (Eigenschaften, Herstellverfahren und Anwendungsgebiete geschweißter Rohre 

von Vorteil)  
• Hohe Kundenorientierung und ein überzeugendes, souveränes Auftreten, gepaart mit 

Verhandlungsgeschick und Überzeugungskraft  
• Hohe Eigenmotivation und eine selbstständige Arbeitsweise 
• Versiert im Umgang mit internationalen, komplexen Organisationen 
• Hohe Reisebereitschaft in der beschriebenen Verkaufsregion 
• Gute Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachenkenntnisse sind von Vorteil 

Diskretion und die Einhaltung von Sperrvermerken sind für uns eine Selbstverständlichkeit. 

  J e n n e r  P e r s o n a l b e r a t u n g         

Engerser Str. 77     fon: 0 26 31 - 9 43 57 75      info@jenner-personalberatung.de 

56564 Neuwied      fax: 0 26 31 - 9 43 57 76  www.jenner-personalberatung.de 


